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ПІДВИЩЕННЯ ІННОВАЦІЙНО-ІНВЕСТИЦІЙНОГО ПОТЕНЦІАЛУ 
ПІДПРИЄМСТВ: ФІСКАЛЬНА СКЛАДОВА 

В статті розглянуто та узагальнено існуючи підходи до визначення поняття оптимізації оподаткування під-
приємств, оптимальної податкової системи, запропоновано засади дослідження впливу податків на фінансово-
економічний стан підприємства та підвищення інноваційно-інвестиційного потенціалу підприємств. Визначено, 
що оптимізація податкової системи полягає не у коригуванні та зміні загальної податкової ставки, а у гармонізація 
структури податкової системи з метою створення засад для покращення фінансово-економічного стану та іннова-
ційно-інвестиційного потенціалу підприємства. Розглянуто основні показники фінансово-економічного стану та 
інноваційно-інвестиційного потенціалу підприємства, які перебувають під впливом податкового навантаження. 
Узагальнено підходи до аналізу впливу оподаткування на фінансово-економічний стан та інноваційно-інвестицій-
ний потенціал підприємства на основі даних управлінського обліку щодо доходів та витрат підприємства.

Ключові слова: інвестиції, інновації, інноваційно-інвестиційний потенціал, оптимізація оподаткування, 
фінансово-економічний стан, показники фінансово-економічного стану.
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The article reviews and summarizes existing approaches to defi ning the concept of optimizing enterprise taxation, the 
optimal tax system, and proposes principles for studying the impact of taxes on the fi nancial and economic status of an 
enterprise and increasing the innovation and investment potential of enterprises. It has been established that the fi nancial 
and economic status and innovation and investment potential of an enterprise are signifi cantly infl uenced by taxation. 
Approaches to determining optimal tax rates are considered. It has been determined that optimizing the tax system does 
not consist in adjusting and changing the general tax rate, but in harmonizing the structure of the tax system in order to 
create the foundations for improving the fi nancial and economic status and innovation and investment potential of the en-
terprise. The optimal tax system should be defi ned as a system that simultaneously provides the necessary level of budget 
revenues and provides opportunities and incentives for the development of the state economy, provides opportunities and 
stimulates the increase in the innovation and investment potential of enterprises. The concept of "taxation optimization" 
from this macroeconomic point of view should be defi ned as a set of actions and measures aimed at achieving an optimal 
state of the taxation system and the state economy at the macro and micro levels. The main indicators of the fi nancial 
and economic condition and innovation and investment potential of the enterprise, which are under the infl uence of the 
tax burden, are considered. Approaches to the analysis of the impact of taxation on the fi nancial and economic condition 
and innovation and investment potential of the enterprise are summarized based on management accounting data on the 
income and expenses of the enterprise. It is determined that statistical and fi nancial data of enterprises, structured in an 
appropriate manner, provide suffi  cient information for conducting research on the impact of taxation on the fi nancial and 
economic condition and innovation and investment potential of the enterprise. The generalizations of concepts, approach-
es, systems of indicators and ways presented in this article can be the basis for further thorough analysis of the impact of 
various types of taxes on the fi nancial and economic condition and potential of enterprises and identifi cation of ways to 
optimize taxation in order to improve the fi nancial and economic condition of enterprises and increase the innovation and 
investment potential of enterprises.

Keywords: investments, innovations, innovation and investment potential, taxation optimization, fi nancial and 
economic condition, indicators of fi nancial and economic condition.

Постановка проблеми. Система оподаткування 
відіграє в ринковій економіці дуже важливу роль. 
Економічний розвиток економіки можливий лише 
за умов гармонійного поєднання потреб держави у 
наповненні бюджетів з одного боку та фінансово-
економічних потрібностей підприємств та надання 
підприємствам умов для подальшого розвитку – з 
іншого боку. Особливої актуальності дослідження 
у напрямі підвищення інноваційно-інвестиційного 
потенціалу підприємств набувають сьогодні, коли 
перед країною стоять кардинальні виклики сучас-
ності, виклики щодо необхідності стрімкої перебу-
дови економіки та повоєнного відновлення. Чинна 
в Україні податкова система має, як і більшість 
податкових систем, в основному, фіскальне спряму-
вання, але ця функція не повинна переважати над 
функціями регулювання та стимулювання ділової 
активності на рівні підприємств. Але саме сталий 
фінансово-економічний стан підприємства, як осно-
вного елемента економіки України, який створює як 
внутрішній продукт, так і забезпечує податкові над-
ходження до бюджету, заробітну плату населення 
тощо, є запорукою стабільності та розвитку еко-
номіки України. Тому оптимізація оподаткування 
підприємств з метою підвищення інвестиційно-
інноваційного потенціалу підприємств, особливо 
промислових підприємств, є найнагальнішою про-
блемою сьогодення. 

Аналіз останніх досліджень і публікацій. 
В останні роки в Україні були проведені дослі-
дження щодо оптимізації загальної системи опо-
даткування та відносин щодо розподілу податків, 
міжбюджетних відносин, щодо визначення опти-
мального загального податкового навантаження, 
дослідження загального впливу податків на підпри-

ємства. Так, загальні питання податкового менедж-
менту узагальнювалися О. Зайцевим [1], пробле-
мам застосування податкових пільг присвячувались 
дослідження Т. Кер’язової [2], питання оптиміза-
ції та мінімізації податків в системі фінансового 
управління суб’єктів господарювання досліджували 
В. Кміть та О. Дзюрій [3], порівняльний аналіз мето-
дик визначення податкового навантаження та шляхи 
їх удосконалення досліджувалися М. Новіковим [4] 
та іншими вченими. 

Виділення невирішених раніше частин загаль-
ної проблеми. Проте, докорінні зміни, які відбулися 
в Україні останнім часом обумовлюють необхідність 
дослідження та переосмислення базових основ та 
впливу оподаткування на інвестиційно-інновацій-
ний потенціал підприємств.

Переважна більшість проведених досліджень не 
зачіпає питань впливу податків на фінансово-еко-
номічний стан підприємств на рівні безпосередньо 
підприємства-платника податків, а саме фінансово-
економічний стан підприємств є основою загального 
економічного стану та економічного потенціалу 
України, тому проведення та розвиток досліджень 
щодо впливу оподаткування на фінансово-економіч-
ний стан конкретного підприємства, характеристик 
та закономірностей цього впливу є однім з найваж-
ливіших завдань сьогодення. 

Мета статті: метою цієї роботи є узагальнення 
поняття оптимізації оподаткування, оптимальної 
податкової системи, визначення сукупності показ-
ників, достатніх для характеристики фінансово-еко-
номічного стану підприємства з точку зору сучасних 
завдань економіки України, визначити та запропону-
вати засади детального дослідження впливу подат-
ків на фінансово-економічний стан підприємства 
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з метою підвищення інноваційно-інвестиційного 
потенціалу підприємств.

В наукових працях оптимізація оподаткування 
перш за все розглядається з позиції зміни ставок, 
об’єкта та бази оподаткування. 

Дослідження щодо визначення оптимальних 
ставок податків найчастіше будуються через визна-
чення оптимальної загальної ставки податків через 
криву Лаффера, яка є однією з визнаних моделей, яка 
на якісному рівні дозволяє зрозуміти взаємозалеж-
ність між величиною встановленої сукупної подат-
кової ставки та обсягом податкових надходжень. 
Суть її полягає в тому, що при поступовому збіль-
шенні податкової ставки від нуля сума податкових 
надходжень спочатку зростає, досягає максимуму, 
а при подальшому збільшенні сукупної податкової 
ставки – поступово зменшується.

В загальному випадку ця крива математично опи-
сується рівнянням:

F x x x( ) ( )= ⋅ −λ α β1 ,                   (1)
де λ, α, β – коефіцієнти, які задають форму кривої, 

х – сукупна податкова ставка, F(x) – обсяг бюджет-
них податкових надходжень.

Проведені дослідження показали, що значення 
оптимальної сукупної податкової ставки х0, за якої 
досягається максимум кривої бюджетних надхо-
джень (1), визначається рівнянням:

 
0x =

α
β

,                            (2)

Критерій оптимальності податкової системи, при 
цьому, ще на початку 2000-років, вітчизняні вчені, 
наприклад, С. Лондар формулював так [5]: податкова 
система є оптимальною, якщо сукупна номінальна 
податкова ставка х0, якою характеризуються взаємо-
відносини податкової системи із економічним серед-
овищем, рівна податковій ставці х0 максимуму кривої 
бюджетних надходжень. В протилежному випадку ці 
взаємовідносини характеризуються слабким (х < х0), 
або надмірним (х > х0) податковим навантаженням 
на економічне середовище. Шляхом оптимізації опо-
даткування С. Лондар вважає розробку комплексу 
правових, економічних та фінансових заходів, які б 
зробили різницю х-х0 мінімальною.

Слід зазначити, що в Україні, обсяг податків та 
обов’язкових платежів, які фактично збираються в 
країни, приблизно відповідає середньому рівню роз-
винутих країн, а відносно деяких є навить нижчим.

Логічним виводом з вищенаведеного в рамках 
цього підходу оптимізація податкової системи поля-
гає не у коригуванні та зміні загальної податкової 
ставки, а у гармонізація структури податкової сис-
теми. Популярності в останній час набула концепція 
надлишкового навантаження. Концепція надлишко-
вого податкового навантаження – вихідний засно-
вок теорії оптимального оподаткування. Її основна 
передумова – ринкова система досконалої конкурен-
ції з оптимальним (за Парето) розподілом ресурсів. 
У цій системі за допомогою податків фінансуються 

лише суспільні блага. Згідно теорії оптимального 
оподаткування види і форми податків повинні дозво-
ляти покривати існуючі фінансові потреби держави з 
мінімальними втратами народногосподарської ефек-
тивності, тобто з мінімально можливим додатковим 
податковим навантаженням. При цьому загальна 
ефективність народного господарства включає до 
себе ефективність не тільки виробництва – тобто 
мінімізацію витрат виробництва, але й для спожива-
чів – максимізацію задоволення їх потреб [6]. Кон-
цепція надлишкового податкового навантаження 
привела до формування принципу «нейтральності 
оподаткування», що передбачає рівні умови оподат-
кування для всіх галузей та підприємств. Нейтраль-
ність у часі означає помірне оподаткування високих 
доходів (прибутку підприємств і особистих доходів 
громадян), які використовуються для інвестицій. 
Податкова система не повинна створювати анті сти-
мули у населення до праці та заощаджень, а у під-
приємств – до інвестицій [6]. 

Отже, узагальнимо все наведене вище. Без-
сумнівно, оптимальна податкова система має бути 
визначена як система, яка одночасно забезпечує 
необхідний рівень бюджетних надходжень та надає 
можливості та стимули для розвитку економіки дер-
жави, надає можливості та стимулює підвищення 
інноваційно-інвестиційного потенціалу підпри-
ємств. Поняття «оптимізація оподаткування» з цією 
макроекономічної точки зори має бути визначене як 
комплекс дій та заходів, спрямованих на досягнення 
системи оподаткування та економіки держави на 
макро- та мікрорівнях оптимального стану.

В сучасних умовах України з точки зору макро-
рівня головним завданням оптимізації оподатку-
вання повинне бути зниження реального податко-
вого навантаження на реальних платників податків 
до рівня розвинутих країн, а враховуючи необхід-
ність забезпечення прискореного інноваційного 
оновлення підприємств України – до рівня, нижчого 
за рівень розвинутих країн.

Кількість наукових досліджень щодо оптиміза-
ції оподаткування на рівні економіки підприємства 
є значно меншою. 

В літературі, спрямованій на вирішення прак-
тичних питань діяльності підприємств, поняття 
«оптимізація оподаткування» використовується з 
позиції мінімізації та оптимальної сплати податків 
в рамках існуючої системи оподаткування, встанов-
лених податків, їх розмірів та порядку їх сплати. 
З точки зору підприємства – податки, це один з 
видів обов’язкових витрат, який, на відміну від біль-
шості інших видів витрат підприємств, не призво-
дить безпосередньо до отримання підприємством 
доходу. Тому, цих витрат, по можливості треба уни-
кати, а якщо це не можливо, то нести підприємство 
ці витрати повинне у як можливо меншому розмірі, 
та як можна пізніше. Повністю уникнути витрат по 
сплаті податків неможливо, тому що це не дозво-
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ляє законодавство (в ідеальному випадку несплату 
податків також не повинна дозволяти громадська 
позиція та податкова культура платників податків). 
Отже «оптимізація оподаткування» з точки зору 
економіки підприємства – це мінімізація в рамках 
дозволених законодавством норм сум витрат підпри-
ємства на сплату податків та мінімізація негативного 
впливу цих витрат на фінансово-економічний стан 
підприємства.

Саме на засадах детального дослідження впливу 
податків на підвищення інноваційно-інвестиційного 
потенціалу підприємств пропонується зосередити 
увагу далі в цієї статті. Перед цим треба визначити, 
що саме треба включити в коло показників фінан-
сово-економічного стану підприємства, які харак-
теризують інноваційно-інвестиційний потенціал 

підприємств, його фінансово-економічний стан. Як 
здається, фінансово-економічний стан підприємства 
в цих дослідженнях не повинен замикатися фінан-
совими показниками підприємства на якісь дати та 
їх порівнянням. Фінансово-економічний стан в цих 
дослідженнях повинен розглядатися і з точки зору 
існуючого фінансового стану підприємства і з точки 
зору оцінки потенціалу майбутнього розвитку під-
приємства і з точки зору економічного та соціаль-
ного значення підприємства для регіону та держави. 

Виходячи з показників, яки звичайно використо-
вуються в наукових дослідженнях, досить точно та 
лаконічно характеризувати загальний фінансовий, 
соціально-економічний стан та потенціал розвитку 
підприємства можуть показники [7; 8], представлені 
в таблицях 1-3.

Таблиця 1
Базові показники оцінки загального фінансового стану та потенціалу підприємства
Показники Базові підходи для розрахунку Нормативні значення

1 2 3
1. Показники майнового стану

1.1.Коефіцієнт оновлення 
основних засобів

Введення основних засобів у звітному періоді / 
Первісна вартість основних засобів на кінець 
звітного періоду Збільшення

2.  Показники ліквідності
2.1. Коефіцієнт покриття Оборотні засоби / Поточні зобов’язання > 1
2.2. Коефіцієнт швидкої 
ліквідності (Оборотні засоби – Запаси)/Поточні зобов’язання 0,6-0,8
2.3. Коефіцієнт абсолютної 
ліквідності

(Поточні фінансові інвестиції+грошові кошти та 
їх еквіваленти)/Поточні зобов’язання > 0 (збільшення)

2.4. Чистий оборотний капітал 
(гр.од) Оборотні засоби – Поточні зобов’язання > 0 (збільшення)

3. Показники фінансової стійкості
3.1. Коефіцієнт бюджетної 
автономії Власний капітал/Активи > 0,5

3.2. Коефіцієнт забезпечення 
власними оборотними засобами

(Оборотні засоби – Поточні зобов’язання)/
Поточні зобов’язання > 0,1

3.3. Коефіцієнт маневреності 
капіталу

(Оборотні засоби – Поточні зобов’язання)/
Власний капітал Збільшення

4. Показники ділової активності

4.1.Коефіцієнт оборотності 
активів

Чистий дохід від реалізації продукції / (Активи 
на початок звітного періоду = Активи на кінець 
звітного періоду) / 2

Збільшення

4.2. Коефіцієнт оборотності 
кредиторської заборгованості

Чистий дохід від реалізації/(Кредиторська 
заборгованість на початок звітного 
періоду+Кредиторська заборгованість на кінець 
звітного періоду/2

Збільшення

4.3. Коефіцієнт оборотності 
дебіторської заборгованості

Чистий дохід від реалізації/(Дебіторська 
заборгованість на початок звітного періоду + 
Дебіторська заборгованість на кінець звітного 
періоду)/2

Збільшення

4.4. Період погашення 
дебіторської заборгованості (дні)

365/Коефіцієнт оборотності дебіторської 
заборгованості Зменшення

4.5. Період погашення 
кредиторської заборгованості 
(дні)

365/Коефіцієнт оборотності кредиторської 
заборгованості Зменшення

4.6. Коефіцієнт оборотності 
запасів

Собівартість реалізованої продукції (робіт, 
послуг)/(Запаси на початок звітного періоду + 
Запаси на кінець звітного періоду)/2

Збільшення
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Вплив податків на наведені вище показники буде 
обумовлюватися такими характеристиками подат-
ків, як їх ставка, джерело сплати, об’єкт оподатку-
вання та порядок стягнення. Податки в залежності 
від їх джерел та бази оподаткування будуть займати 
наступні позиції в загальноприйнятої в Україні та за 
кордоном структурі показників фінансових резуль-
татів суб’єктів господарювання. За базу при цьому 
можна взяти встановлену національними стандар-
тами бухгалтерського обліку форму Звіту про фінан-
сові результати.

Подальший аналіз впливу податків на фінан-
сово-економічний стан та інноваційно-інвестицій-
ний потенціал підприємства повинен провадитися 
з точку зору підходів, які є загальновизнаними для 
оцінки та прийняття рішень щодо економічної діяль-
ності підприємства та визначення стратегії діяль-
ності підприємства, тобто з точки зору управлін-
ського обліку.

Оскільки, як ми вже визначили вище, з точки зору 
економіки підприємства податки є витратами, то 
для аналізу впливу на фінансово-економічний стан 
підприємства різних видів податків, вони повинні 
бути, перш за все, класифіковані в системі класифі-
кації витрат, яка застосовуються для аналізу впливу 
на показники діяльності підприємства різних видів 
витрат [9].

І. Класифікація витрат за напрямом оцінки запа-
сів та визначення фінансового результату.

1. Вичерпані витрати, невичерпані витрати 
та збитки. Тобто чи є витрати (в нашому 
випадку – податки) витратами, здійсненими для 
отримання доходу звітного періоду, доходу май-

бутніх періодів, або взагалі не пов’язані з отриман-
ням доходів, тобто є збитками. Вище ми говорили, 
що податки безпосередньо не слугують отриманню 
доходу. Але без сплати відповідних податків підпри-
ємство не може вести свою діяльність згідно законо-
давства. Податки супроводжують ведення діяльності 
підприємства. Тому податки теж повинні розподіля-
тися між вичерпаними витратами, невичерпаними 
витратами та збитками виходячи з того, чи була 
обов’язкова сплата (або нарахування) податку здій-
снена у зв’язку з поточними або майбутніми потре-
бами підприємства або збитками.

 2. Витрати на продукцію та витрати періоду. 
До витрат на продукцію повинні бути віднесені 
ті виді податків (за винятком ПДВ), які пов’язані з 
виробництвом або придбанням товарів для реалі-
зації (наприклад, платежі, пов’язані з придбанням 
та використанням природних ресурсів, мито і т.і.). 
До витрат періоду слід віднести ті податки, які 
пов’язані з управлінням підприємством, маркетин-
гом, дослідженнями тощо.

3. Прямі та непрямі витрати. Тобто податки, які 
сплачуються за рахунок собівартості виробництва 
та які можна віднести безпосередньо до певного 
об’єкту виробництва будуть віднесені до прямих 
витрат. Податки (крім ПДВ), які повинні бути врахо-
вані при калькулюванні вартості продукції (послуг) 
та які не можна віднести до певного об’єкту вироб-
ництва, будуть віднесені до непрямих витрат.

4. Основні та накладні витрати. В цьому випадку, 
як і у інших випадках, податки повинні відноси-
тися до відповідного типу витрат аналогічно іншим 
витратам, які здійснює підприємство. 

1 2 3

4.7. Коефіцієнт оборотності 
основних фондів (фондовіддача)

Чистий дохід від реалізації продукції / Первісна 
вартість основних засобів на початок звітного 
періоду + Первісна вартість основних фондів на 
кінець звітного періоду) / 2

Збільшення

4.8. Коефіцієнт оборотності 
власного капіталу

Чистий дохід від реалізації продукції / (Власний 
капітал на початок звітного періоду + Власний 
капітал на кінець звітного періоду) / 2

Збільшення

5. Показники рентабельності
5.1. Коефіцієнт рентабельності 
активів

Чистий прибуток / (Активи на початок звітного 
періоду + Активи на кінець звітного періоду)/2 > 0 (збільшення)

5.2. Коефіцієнт рентабельності 
власного капіталу

Чистий прибуток / Власний капітал на початок 
звітного періоду + Власний капітал на кінець 
звітного періоду) /2

> 0 (збільшення)

5.3. Коефіцієнт рентабельності 
реалізації

Чистий прибуток / Чистий дохід від реалізації 
продукції > 0 (збільшення)

5.4. Коефіцієнт рентабельності 
виробництва продукції

Чистий прибуток / Собівартість реалізації 
продукції > 0 (збільшення)

6. Соціальні показники
6.1. Чисельність працівників Статистичні дані підприємства

Зростання, та відносність 
до загально державних 
показників

6.2.Витрати на оплату праці Статистичні дані підприємства
6.3. Витрати на утримання 
соціальної інфраструктури Статистичні дані підприємства

Продовження Таблиці 1
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ІІ. Класифікація витрат за характером прийняття 
рішень. 

1. Релевантні та нерелевантні витрати (релевантні 
витрати – витрати, що можуть бути змінені внаслі-
док прийняття рішення, а не релевантні – витрати, 
що не залежать від прийняття рішення).

2. Постійні та змінні витрати (постійні витрати – 
залишаються незмінними в разі зміни обсягу діяль-

ності або іншого фактору витрат. Змінні витрати – змі-
нюються пропорційно обсягу діяльності або іншому 
фактору витрат).

3. Маржинальні та середні витрати (маржинальні 
витрати – витрати на виробництво додаткової оди-
ниці продукції).

4. Дійсні та альтернативні витрати (дійсні 
витрати – витрати, що потребують сплати гро-

Таблиця 2
Ключові показники підприємства, на які впливає податкове навантаження
Показник Коментар (характер впливу)

Доход (виручка) від реалізації 
продукції (товарів, робіт, послуг)

Включає податки, які включаються в ціну (податок на додану 
вартість, акцизний збір тощо)

Податок на додану вартість ПДВ в структурі фін результатів відраховується від продажної 
вартості

Акцизний збір Акцизний збір в структурі фін результатів відраховується від 
продажної вартості
Податок з реклами в структурі фін результатів відраховується від 
продажної вартості

Чистий доход (виручка) від реалізації 
продукції (товарів, робіт, послуг)

Визначається як доход (виручка) за вирахуванням ПДВ, акцизного 
збору, та податку з реклами

Собівартість реалізованої продукції 
(товарів, робіт, послуг)

Включає податки, які нараховуються на об’єкти, пов’язані зі 
створенням собівартості 

Валовий:
Прибуток Визначається як різниця між чистим доходом від реалізації 

та собівартістю 
Збиток

Адміністративні витрати  Включає податки, які нараховуються на об’єкти, пов’язані з 
адміністративними витратами

Витрати на збут Включає податки, які нараховуються на об’єкти, пов’язані з 
витратами на збут

Інші операційні витрати Включає податки, які нараховуються на об’єкти, пов’язані з іншими 
операційними витратами

Фінансові результати від операційної 
діяльності:
 Прибуток  Прибуток або збиток визначається як добуток попередніх показників
збиток
Фінансові результати від звичайної 
діяльності до оподаткування:
 прибуток Прибуток або збиток визначається як добуток попередніх показників
 збиток
Податок на прибуток від звичайної 
діяльності

Податок на прибуток від звичайною діяльності виключається з 
розміру прибутку, що залишається у розпорядженні підприємства

Фінансові результати від звичайної 
діяльності:
 прибуток Прибуток або збиток визначається як добуток попередніх показників
 збиток
Надзвичайні:
 доходи
 витрати

Податки з надзвичайного прибутку Податок на прибуток з надзвичайного прибутку виключається з 
розміру прибутку, що залишається у розпорядженні підприємства

Чистий:
 прибуток Чистий прибуток (збиток), який залишається у в розпорядженні 

підприємства визначається як добуток попередніх показників
 збиток
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шей або витрачання інших активів. Альтернативні 
витрати – це вигода, яка втрачається, коли вибір 
одного напряму дії вимагає відмовитися від альтер-
нативного рішення).

ІІІ. Класифікація витрат за контролем виконання.
Контрольовані та неконтрольовані витрати 

(тобто, витрати, які можуть або не можуть контро-
люватися керівництвом підприємства).

Детальне дослідження впливу податків на фінан-
сово-економічний стан та інноваційно-інвестицій-
ний потенціал підприємства з точки зору управ-
лінського обліку повинне дати відповідь на такі 
питання: 

– рівень впливу різних видів податків на загаль-
ний маржинальний доход (MR), який відобра-
жає внесок відповідного сегменту управління на 
покриття постійних витрат та формування прибутку 
(маржинальний доход розраховується як різниця між 
виручкою (P) та загальними змінними витратами (b). 
MR = P – b);

– роль різних видів податків у співвідношенні 
„витрати – виручка – прибуток”;

– вплив податків на „операційний ричаг” (розра-
ховується як співвідношення постійних витрат (а) та 
середнього маржинального доходу);

– вплив податків на „точку беззбитковості” 
(точка беззбитковості (ТБ) в грошовому виразі роз-
раховується як ТБ = a / (MR/P));

– вплив податків на поріг беззбитковості (роз-
раховується, в тому числі, як різниця між об’ємом 
продаж та „точкою беззбитковості у грошовому 
виразі”).

Дослідження та розрахунок наведених показ-
ників дозволить досить повно та точно визначити 
вплив податків на фінансово-економічний стан під-

приємства та визначити шляхи оптимізації оподат-
кування на рівні підприємства.

Висновки. Проведені дослідження дають під-
ґрунтя для подальших досліджень та прийняття 
рішень щодо важливих питань оптимізації оподат-
кування на макрорівні – оцінки правильності визна-
чення загальної податкової ставки, визначення та 
оцінки рівня загального податкового навантаження. 
Сучасні дослідження дають досить повне уявлення 
про загальні характеристики та концептуальні пара-
метри оптимальної податкової системи. Але прак-
тична побудова такої системи неможлива без деталь-
ного визначення та вивчення взаємозв’язків між 
характеристиками, порядком справляння податків 
та їх впливом на фінансово-економічні показники 
конкретних підприємств. Такі дослідження потре-
бують кропіткої роботи, але без їх проведення шля-
хом податкової політики і надалі буде залишатися 
шлях проб та помилок. Статистичні та фінансові 
дані підприємств, структуровані відповідним чином, 
дають достатню інформацію для проведення таких 
досліджень. Для більш детального аналізу впливу 
податків на фінансово-економічний стан підприєм-
ства можуть бути (з відповідним пристосуванням до 
предмету дослідження) використані сучасні підходи 
та методи, які використовуються в управлінському 
обліку. Наведені в цій статті узагальнення понять, 
підходи, системи показників та шляхи можуть 
бути основою для подальшого ґрунтовного аналізу 
впливу різних видів податків на фінансово-еконо-
мічний стан та потенціал підприємств та визначення 
шляхів оптимізації оподаткування задля поліпшення 
фінансово-економічного стану підприємств та під-
вищення інноваційно-інвестиційного потенціалу 
підприємств.

Таблиця 3
Елементи операційних витрат підприємства, на які впливає податкове навантаження

Найменування 
показника Коментар (характер впливу)

Матеріальні затрати Включають мито, сплачене при ввезенні матеріальних цінностей, інші податки (крім 
ПДВ), сплачені у зв’язку з придбанням матеріальних цінностей

Витрати на оплату 
праці

Включають прибутковий податок та соціальні збори, які підлягають утриманню з 
заробітної плати

Відрахування на 
соціальні заходи Включають збори на соціальне страхування, які сплачуються підприємством

Амортизація
Інші операційні 
витрати

Включає податки, які відносяться до інших операційних витрат згідно з об’єктом 
оподаткування
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